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Sécuriser ses marges, est-ce 
de la spéculation?

Charles Vincent, producteur agricole 

Ferme Lyjean inc.

Sainte-Séraphine

Réjean Prince, agroéconomiste

Conseiller expert en économie et gestion

MAPAQ, Montérégie, secteur EstGC((1

Le mot bourse provoque 
souvent un malaise.  On 
entend fréquemment dire 
qu’un producteur fait de la 
spéculation boursière ou 
pire, qu’il joue à la bourse… 
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Pourtant, le marché à 
terme peut être un outil 
intéressant dans le cadre 
d’une stratégie de 
commercialisation de ses 
denrées agricoles 

La bourse des commodités

Ouverture en 1848 

• Encan des matières premières

• Référence de prix mondial

• 3 milliards de transactions / an
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Mythes et réalités
Mauvaise perception des utilisateurs des M.T.

Mythes et réalités
Histoires d’horreur
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Mythes et réalités
Facile de tomber dans la spéculation

Mythes et réalités

Beaucoup de formations à l’ITA  

Par la suite, très peu de support aux producteurs
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Mythes et réalités

Changer le discours: 

Autogestion des risques
dans le cadre de stratégies de 
commercialisation à la ferme

Question

Selon vous, un producteur doit-il viser à 
maximiser ses profits en utilisant les M.T.?

OUI NON
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Question

Selon vous, un producteur doit-il viser à 
maximiser ses profits en utilisant les M.T.?

Pourquoi?

Présentation de la ferme Lyjean inc.

• Propriété de Jean-Guy, Lise, David et Charles 
Vincent;

• Ferme porcine de type naisseur-finisseur;

• Nouvelle maternité 
1 550 truies;
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Présentation de la ferme Lyjean inc.

• 30 000 porcs par année;

• 1 215 ha en culture;

• 10 employés.

Question

Considérez-vous que Charles joue à la bourse 
lorsqu’il vend du porc ou achète du tourteau de 

soya sur le marché à terme à Chicago?

Spéculateur ou contrepartiste?
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Type spéculateur

Prêt à accepter 
les risques…de 
perdre ou de 
réaliser des 

profits!

Type spéculateur-exemples

• Il vend plus de porcs que la 
production prévue pendant une 
période;

• Il vend des porcs sans sécuriser la 
disponibilité des porcelets;

• Il achète un contrat à terme de porc 
à la bourse de Chicago. 
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Type contrepartiste

Souhaite réduire 
ou éliminer les 

risques.  
Protéger une 

marge nette de 
production.

Type contrepartiste-exemples

• Vise à sécuriser la marge nette;
• Connaît bien le coût de 

production en temps réel;
• Fixe des objectifs pour 

demeurer rationnel dans sa 
prise de décision.
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Réponse de Charles

Considères-tu que tu joues à la bourse lorsque tu 
vends du porc ou achètes du tourteau de soya sur 

le M.T. ou au comptant?

Spéculateur ou contrepartiste?

Charles, pourquoi investir du temps 
dans l’autogestion des risques…?
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On ne connaît pas l’avenir:
• Sécuriser des ventes dans un marché très volatil;

• Protéger des marges de production;

• Procéder de façon graduelle 
• Ne pas viser le coup de circuit

• Sécuriser un certain % des ventes de la période

• Se fixer des objectifs 

• Pour dormir sur ses deux oreilles

• Attention aux rumeurs
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Avec quels outils travailles-tu 
Charles?

• Conférence web hebdomadaire 
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http://www.grainwiz.com/

Section des contributeurs

http://www.bid-agri.com/des-opportunites-dans-le-porc
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• CLD du SGRM des Éleveurs de porc 

• Et les contrats à terme à la bourse de Chicago?
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• Les contrats à livraison différée (maïs et tourteau 
de soya)

L’outil de simulation de Charles
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Phase 1
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CLD, SGRM, Les Éleveurs 
de porcs du Québec

Le 10 juin 2016  

Période 10:  11 septembre au 8 octobre

Prix:  189,23 $ / 100 kg à l’indice de classement

CLD:

189,23 $ / 100 kg 

x 101 kg

10 juin 2016
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Question:  À la place de Charles, 
qu’auriez-vous fait?

1. Prendre un CLD pour 100% du lot de porcs;

2. Prendre un CLD pour 50% du lot de porcs;

3. Attendre une hausse du marché;

4. Négocier le prix des intrants pour diminuer le 

coût de production prévisionnel ;

5. Désespéré, vous quittez la production . 

1. Situation du marché du porc (analyse fondamentale):

• Anticipation des ventes de porc vers la Chine;

• Ventes réelles décevantes par rapport aux 

anticipations;

• Cold storage élevé;

• Augmentation prévue du nombre de porcs aux 

abattoirs;

• Hogs and pigs du 30 juin à venir.

Et toi Charles, qu’as-tu fait?
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2.  Tendance saisonnière

Source:  Grainwiz, lettre financière du 6 juin 2016 

3. Analyse technique

• RSI  (marché sur vendu ou sur acheté);

• Comportement des commerciaux;

• Comportement des spéculateurs;

• Supports;

• Résistances;

• Etc.
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4.  Décision de Charles

2a)  CLD pour 30 % du 

lot de porcs.

Valider les résultats

1. Les données zootechniques;

2. Les données technico-économiques;

3. Le poids carcasse des porcs à la vente;
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Valider les résultats

5. GMQ;

6. Les quantités réelles d’aliments consommés

7. Le % de mortalité.

Si tu n’avais rien fait Charles!
Situation réelle sans protection CLD SGRM

12 octobre 2016



22 Colloque Gestion 2016

Si tu avais protégé la marge Charles!
Situation réelle avec une protection CLD, SGRM pour 100 % du lot

12 octobre 2016

Si tu avais protégé la marge Charles!
Situation réelle avec une protection CLD, SGRM, pour 30 % du lot

12 octobre 2016
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En résumé!
Prévision Sans CLD 100 % CLD 30 % CLD

********Situation réelle********

D’autres producteurs pratiquent 
l’autogestion des risques
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Suzanne Duquette et Raphaël Pouliot

Ferme Duquette et Compagnie

• Sainte-Julienne

• Type naisseur-finisseur

• 200 truies

• 640 places en pouponnière

• 1 250 places en 
engraissement

• 48 hectares en grandes 
cultures
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Suzanne Duquette

« En ayant un plan de match établi d'avance et 
basé sur le calcul de marge, ça simplifie vraiment 
la prise de décision et ça permet de bien dormir. »

Suzanne Duquette

« C'est primordial d'avoir des seuils de 
déclenchement et de renversement clairs basés 
sur nos besoins, car c'est impossible de prévoir 
les marchés.  Même les experts se trompent! »
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Jérôme Arsenault et Éric Fournier

Ferme Jérôme Arsenault inc.

• Saint-Anselme

• Type finisseur

• 1 100 places en 

engraissement

• Fabrication de la 

moulée à la ferme
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Jérôme Arsenault

« La taille de mon entreprise n’est pas un 
obstacle à la gestion des marges. »

Jérôme Arsenault

« Avec la gestion des marges, je suis passé d’une 
gestion passive à proactive! »
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Martin Routhier et Réjean Leblanc

Ferme Martin Routhier

• Saint-Elzéar

• Type naisseur-finisseur

• 420 truies

• 2 820 places en 
pouponnière

• 1 150 places en 
engraissement

• 51 hectares (location)
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Martin Routhier

« Pour le porc, nous avions un plan de 
commercialisation et nous l’avons suivi! »

Martin Routhier

« Protéger ses marges, c’est l’avenir! »
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En conclusion Charles


