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une entreprise détenue par un regroupement de
producteurs dont la mission est d’offrir aux fleuristes et aux
centres de jardin la plus importante sélection sur le marché
canadien. Nos fleurs coupées, potées fleuries, plantes
tropicales et accessoires proviennent en priorité de
producteurs locaux, mais également de plusieurs
fournisseurs étrangers choisis pour leur fiabilité et la qualité
de leurs produits.

Marché floral inter-provincial

Aujourd’hui

Marché floral inter-provincial offre aux détaillants un
système de commande traditionnelle ainsi qu’un système de
vente par encan inspiré de modèles européens éprouvés
depuis plusieurs décennies.

N O T R E  M I S S I O N



UN MODÈLE 
COOPÉRATIF

D É V E L O P P E M E N T  L O C A L

Notre mission sociale consiste à développer
l'industrie locale tout en encourageant la
coopération entre nos membres. Vous trouverez
chez Marché Floral un groupe de partenaire et un
réseau-conseil, de tout pour vous aider à
développer votre entreprise.



UN OUTIL UNIQUE AU CANADA



AVANTAGES 
POUR LES 
FOURNISSEURS

Clientèle établie
Système de ventes 

compréhensible
Réseau de 

distribution robuste 

Marché Floral est un centre de
distribution avec une clientèle
bien établie, vous avez accès à
plus de 500 clients actifs à qui
vous pouvez proposer votre
marchandise.

Un système de ventes
compréhensible et flexible à vos
besoins. Nous avons une
multitude d’options de vente qui
peuvent subvenir à vos besoins
de développement d’affaires.

Marché Floral possède un réseau
de livraison robuste en partenariat
avec des entreprises de transport
réputées. Notre service de
livraison couvre la majorité de la
Province du Québec.



STANDARDISATION 

Le défi que nous voyons le plus souvent est la
standardisation de l'offre. Ceci est particulièrement
récurant avec les producteurs en champ, car ils ont
moins le contrôle de leur environnement.
Il est important de maintenir des standards de
qualité ainsi qu’offrir de différentes variations qui
représentent bien le produit vendu.

Ex: Des longueurs de tiges 50-75cm vendus
comme des produits de 50, 60 et 70cm pour bien
refléter la production.

Il est également important de garder le contrôle ou
communiquer des changements dans la maturité du
produit pour assurer la satisfaction des fleuristes.



OUTILS DE 
RÉFÉRENCE

vbn.nl/en/ Floricode/Floribook

Outil Hollandais qui permet la
recherche des informations
spécifiques aux exigences des
encans floraux européens.

Outil Européen disponible
principalement sous forme
d'application qui permet la
recherche des caractéristiques
des produits.



Un outil crée par les encans hollandais offre
des fiches compréhensibles pour chaque
variété qui fournissent des caractéristiques à
respecter ainsi que les recommandations de
préparation, transport et documentation.

VBN.NL



Un organisme crée par un des encans
hollandais qui fournit des informations plus
simplistes que VBN, destiné principalement
aux clients (fleuristes).

Disponible en Français, cet outil permet de
référencer les caractéristiques importantes
pour chaque variété commune.

FLORIBOOK



LES
DÉFIS

Régularité de la 
production

Planification de 
production

• Traitements des fleurs coupés 
pour une augmentation de 
durée de vie.

• Standardisation des 
productions.

• Couts de production et 
manutention

• Standards de qualité et 
service

• Saisonnalité de la production
• Manque de main d'œuvre
• Gestion de différents types

de commandes.

• Bien calculer les couts de
production.

• S'assurer d'avoir un plan de
croissance.

• S'assurer de trouver, former
et gérer la main d'œuvre.

Procédures
commerciales



UNE FORTE 
DEMANDE
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Les produits Québécois et locaux sont en forte demande
dans les dernières années. Même avec le ralentissement
de la demande post pandémique, les clientes recherchent
activement une offre locale.

Augmentation par 
rapport à 2019



ÊTRE OUVERT 
AUX AFFAIRES
Assurez vous de garder plusieurs 

partenaires pour vos ventes 
commerciales. Des exclusivités 
peuvent être très dangereuses.



Définition Avantages Inconvénients

Vente à la ferme Vente à la porte pour les clients du détail 
ou distributeurs.

Facile à gérer, moins de dépenses, 
économie locale

Peu fiable, volume moins constant, 
dépendant du marché local

Réservations Réservation de la production à l'avance (long-
terme)

Planification des marges et de la 
production, contrôle des couts

Marge moins élevée, difficile à 
atteindre dans le champ

Pré-commandes Réservation de la production à l'avance (court-
terme)

Planification constante, volume 
constant, saisons longues

Difficile à atteindre dans le champ, 
plus de couts

Encan Encan floral à vente régressive
Réalisations des excédents, prix du 

marché, tester la demande
Ventes non garanties

TYPES DE COMMANDES



QUESTIONS?
Contacts

www.mfloral.ca

5640, Boul. Thimens
Saint-Laurent, Qc

andriym@mfloral.ca
info@mfloral.ca

514-334-7733



MERCI 
ET BON RETOUR

M A R C H É  F L O R A L  2 0 2 3


